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10.00     SALUTI ISTITUZIONALI  

             Valter Caiumi | Presidente Confindustria Emilia Area Centro  
 
10.10     APERTURA LAVORI 

             Gian Luigi Zaina | Vice Presidente per l’Internazionalizzazione
                                              Piccola Industria Confindustria  
 
10.20     SOSTENERE L’ESPORTAZIONE DELLE PMI ITALIANE  
             Paolo Poma | Vicepresidente AHK Italien - Camera di Commercio Italo-Germanica 
             Massimo Sabatini | Direttore Generale Fondirigenti 
 
10.45     TAVOLA ROTONDA: COME CAMBIANO LE POLITICHE DI ACQUISTO
              DEI GRANDI CAPIFILIERA TEDESCHI NEI SETTORI DI MACCHINARI,
              AUTOMOTIVE E FARMACEUTICO   

              Jan Kistner | Head of Corporate Purchasing TRUMPF Werkzeugmaschinen SE+Co. KG 
               Florian Schupp | Purchasing & Supplier Management Automotive Technologies 
                                           Schaeffler Automotive Buehl GmbH & Co. KG 
               Christian Poehlking | CFO & Administration Director Boehringer Ingelheim Italia SpA  
 
11.45     CONCLUSIONI 

             Giovanni Baroni | Presidente Piccola Industria Confindustria 
 
             Modera: Luca Orlando | Il Sole 24 ORE

Negli ultimi anni gli effetti scaturiti dalla Pandemia prima e dal conflitto russo-ucraino 
poi, hanno impresso un’accelerazione ai mutamenti in corso all’interno delle Filiere e 
lungo le catene di approvvigionamento globali. Quello che inizialmente poteva essere 
qualificato come un tema di riassetto dei rapporti economici tra imprese di diverse 
aree geografiche del pianeta, è rapidamente diventato anche un tema di dibattito po-
litico indirizzando le politiche industriali dei governi. 

In questo quadro, come cambiano le geografie di filiera in una nuova fase dell’eco-
nomia mondiale? Come cambiano le politiche di acquisto e approvvigionamento delle 
grandi industrie manifatturiere? Per le PMI italiane quali opportunità si aprono e come 
possono coglierle? 

Piccola Industria Confindustria, per provare a rispondere a queste domande, ha deciso 
di avviare un confronto con i vertici del procurement di grandi gruppi appartenenti ai 
principali paesi di esportazione dell’Italia e operanti nei più importanti settori di espor-
tazione per le PMI italiane. La prima tappa non può non riguardare il principale par-
tner commerciale dell’Italia, la Germania, anche per l’altissimo livello di integrazione 
delle economie delle prime due manifatture d’Europa.


